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华润双鹤药业股份有限公司 

2021 年中期业绩说明会会议纪要 

 

 

 

一、会议召开时间 

2021 年 8 月 26 日(星期四)下午 14:00—16:00  

二、会议召开地点 

公 司 会 议 室 及 上 海 证 券 交 易 所 “ 上 证 e 互 动 ” 平 台

(http://sns.sseinfo.com)“上证 e 访谈”栏目 

三、会议召开方式 

现场、电话和网络相结合的方式 

四、公司出席高管人员 

董事长冯毅先生，董事、总裁于顺廷先生，董事会秘书、副总裁

范彦喜先生 

五、会议纪要 

公司向投资者概括介绍了 2021 年半年度经营情况、财务状况。 

2021 年 1-6 月公司实现主营业务收入 46 亿元，同比增长 12.2%；

实现净利润(归属母公司)6 亿元，同比增长 7.3%；整体毛利率为 58.2%。 

公司高管人员重点围绕公司经营情况及未来发展展望、研发战略

以及外延并购进展等方面的问题与投资者做了深入交流与沟通，具体

情况如下： 

问题1： 公司输液业务表现如何？产品的结构调整情况如何？  

答：2021 年上半年输液业务实现收入 13.4 亿元，同比增长 18.4%。
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新冠肺炎疫情较去年同期明显好转，医院诊疗秩序比同期明显恢复，

但受疫情防控常态化、基层开诊率和住院率不足影响，输液行业整体

尚未恢复至 2019 年水平，公司基础输液销售情况与竞争对手表现相

似，市场份额稳定。 

公司对于输液业务提出了“一轴两翼”的战略发展规划，充分发

挥双鹤在输液领域的品牌、规模、覆盖等核心能力，打造引领行业标

准的安全性质量控制平台；基于安全性与临床使用便利性不断升级输

液技术与包材形式，持续提升 BFS 等软包装产品占比，基础输液中

软包装输液占比保持在 60%左右；加速营养和治疗性输液布局，形成

产品梯队，逐步扩大产销量，提升输液业务盈利；对医院客户开展延

伸服务，协助其提升管理效率，形成稳定的信息交互网络与合作关系。 

问题2： 输液业务的毛利率与竞争对手相比是否有优势？市场份

额是什么变化趋势？ 

答：公司坚持低成本、大规模的战略路径，通过优化产品结构、

基地整合及自动化提升效率，整体成本不断下降，毛利率水平不断提

升。上半年输液整体毛利率为 54%，同比增加 3.76 个百分点。 

销售方面，输液业务拥有 2,000 余家商业客户，终端覆盖全国 31

个省市，保持根据地市场的较大份额并持续开拓空白市场，尤其是在

北京、安徽、陕西、湖北等省份具有较高的市场份额，报告期内上述

省份销售均实现双位数增长，整体市场份额保持稳定。 

问题3： 集中带量采购对公司有什么影响？公司的应对措施是怎

样的？ 

答：带量采购政策对整个医药行业影响较大，对于双鹤来说机遇
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与挑战并存，公司积极采取措施应对带量采购常态化趋势，做出转型

调整，针对带量采购后不同阶段产品进行统筹管理，对市场进行统一

策划，抓住带量采购带来的市场机遇：对于拟纳入带量采购的产品，

积极参与竞标，目前已有 7 个产品中选国家集采，上半年集采中选产

品实现销量、规模增长，第四批带量采购自今年 5 月开始执行，复穗

悦和普瑞巴林胶囊 2 个产品中选本次集中采购，复穗悦收入同比增长

58%，新上市的普瑞巴林胶囊销售迅速放量；对未进入集采的品种集

中发力，探索以 0 号、糖适平为核心的特色慢病产品商业模式，清晰

以复穗悦为代表的带量采购产品运作模式，引领县域慢病专业化管理，

带动慢病业务增长；对于已受带量采购影响的产品，转至零售、OTC，

抢夺标外市场。 

问题4： 公司推进研发创新转型的战略举措有哪些？公司在研发

队伍搭建和组织建设方面是如何考虑的 

答：为应对医药行业政策剧变，公司明确了研发创新的进阶路径，

在立足现有产品一致性评价和仿制药开发基础上，加大研发投入，积

极推进创新转型。仿制药研发强化以市场价值为导向，聚焦有市场价

值的重点项目、品种，加快高价值品种的调研和立项布局，为创新提

供支持；创新转型方面，逐步进行创新药、生物类似药开发，着力建

设创新技术平台，包括高技术壁垒的仿制药、差异化仿制药，构建业

务增长的核心驱动力。 

公司 2021 年初成立创新事业部，遵循“科学至上、敢为人先、

锲而不舍、开放包容”的理念，致力于将前沿科学和技术应用于创新

药物开发，为未被满足的临床治疗需求(肿瘤、罕见病、儿科)提供突
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破性解决方案。创新事业部在组织建设、人才引进、激励机制创新等

方面全面推进，希望通过持续采用灵活、多元化的合作模式，积极探

索开发创新药、生物药的商业机会。公司还与多所高校建立合作关系，

7 月与宁波大学签约共建多肽创新药物联合研究院暨院士工作室，将

通过一系列项目合作开展多肽创新药物研究，加速公司在多肽领域的

战略布局，目前公司正与多所高校洽谈合作组建工作站，拟利用他们

的优势快速组建研发项目。 

2021 年 7 月公司从美国 Novita 公司获得新靶点 Fascin 蛋白抑制

剂 NP-G2-044 在大中华区(中国大陆、港澳台)的开发、生产及商业化

的独家授权。Fascin 蛋白抑制剂 NP-G2-044 是美国 Novita 公司研发

的全新小分子化合物，是全球首个作用于 Fascin 蛋白的小分子抑制

剂，前期研究发现能够有效抑制 Fascin 蛋白从而降低肿瘤侵袭和肿瘤

转移，未来可作为一种潜在控制肿瘤转移的口服药物。目前该化合物

已在美国完成 I 期临床，正在美国开展 II 期临床试验，有望作为一种

潜在控制肿瘤转移的口服药物填补肿瘤转移治疗领域空白。公司计划

于今年底或者明年初向中国国家药监局提交临床试验申请。 

公司从高壁垒技术平台入手，向差异化仿制药研发转型，由制剂

研发团队和新参股的浙江湃肽的原料药研发团队共同合作搭建多肽

技术平台，以多肽为核心，着力构建固相合成和递送技术两个专业技

术平台。 

问题5： 公司未来投资并购方向是什么？将主要布局哪些领域？ 

答：公司的外延并购工作服务于公司战略。公司聚焦创新转型与

低成本，围绕普仿药业务、输液业务、差异化药业务、创新药业务四
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大业务平台积极开展外延并购，重点关注创新药、差异化仿制药等，

以仿制哺育创新、以创新驱动未来。外延并购的资金来源主要是自有

资金及融资。 

公司的并购标的主要来自以下几个方面：一是通过现有成熟公司

的并购，在支撑规模的同时，向降本增效、创新改革转变，目前有几

个项目在密切接触中；二是在多肽、精神/神经、抗肿瘤等领域积极进

行 BD 寻源，上半年已完成 2 个项目签约，目前有多个项目处于研发

管道中；三是生物类似物方面的并购，为公司 3-5年后提供产品支撑，

重点关注公司现有领域以及抗肿瘤、免疫等领域。 

 

 

 

华润双鹤药业股份有限公司 

2021 年 8 月 30 日 


